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Hội nghị tập huấn “ĐBQH và hội nhập WTO: Những vấn đề KT-XH”

CƠ HỘI VÀ THÁCH THỨC VỀ KINH TẾ TRONG

QUÁ TRÌNH HỘI NHẬP KINH TẾ QUỐC TẾ

Người trình bày: TS TRẦN DU LỊCH

Viện trưởng Viện kinh tế TP. Hồ Chí Minh
Trở thành thành viên chính thức của WTO, cũng có nghĩa là nền kinh tế nước ta hội nhập toàn diện với nền kinh tế toàn cầu, với quan điểm: chủ động và tích cực hội nhập để rút ngắn quá trình công nghiệp hóa - hiện đại hóa đất nước. Tuy nhiên, hội nhập với nền kinh tế toàn cầu chỉ là công cụ để CNH-HĐH đất nước, chứ không phải mục tiêu (mặc dù để gia nhập WTO, chúng ta đã trãi qua một cuộc đấu tranh rất cam go trong suốt 11 năm). Tham gia vào “sân chơi” toàn cầu, cơ hội và thách thức luôn luôn đan xen nhau, nên buộc nền kinh tế nói chung và doanh nghiệp Việt Nam nói riêng phải biết lựa chọn những lợi thế (có thể là lợi thế đang có và sẽ có) và loại bỏ những bất lợi (có thể đang có hoặc sẽ xảy ra) để giành thắng lợi trong cuộc cạnh tranh sẽ diễn ra rất gay gắt. Cạnh tranh được đánh giá trên cả 3 giác độ: cạnh tranh quốc gia; cạnh tranh doanh nghiệp và cạnh tranh sản phẩm hàng hóa, dịch vụ.

Thật ra cơ hội và thách thức đối với nền kinh tế nói chung và đối với doanh nghiệp Việt Nam nói riêng luôn luôn đan xen nhau. Cơ hội mở ra nhưng nếu không biết tận dụng, thì có thể sẽ chuyển thành thách thức; ngược lại, tuy đang là thách thức, nhưng biết cách vượt qua cũng có thể chuyển hóa thành cơ hội. Trên thực tế sẽ diễn ra tình trạng là cơ hội của ngành này, doanh nghiệp này; nhưng cũng lại là thách thức đối với ngành khác, doanh nghiệp khác.

Gia nhập WTO, trên nguyên tắc là đưa nền kinh tế phát triển theo hướng tự do hóa thương mại và tính chất thị trường nhiều hơn trong quan hệ kinh tế; nhưng điều đó không có nghĩa làm giảm vai trò điều hành vĩ mô và hỗ trợ doanh nghiệp của Nhà nước; mà ngược lại trách nhiệm và vai trò của Nhà nước sẽ nặng nề hơn; do chức năng quản lý Nhà nước về kinh tế phải được đổi mới phù hợp với khuôn khổ của WTO. 

Nghị quyết BCH-TW 4 (khóa X) đã đánh giá rất sâu sắc 5 cơ hội và 5 thách thức chủ yếu đan xen trong quá trình hội nhập kinh tế quốc tế của nước ta. Trong phạm vi chuyên đề này chúng tôi nhấn mạnh một số cơ hội và thách thức liên quan đến nền kinh tế sau đây:
I- Cơ hội:

Là thành viên WTO, có 3 cơ hội lớn mở ra cho nền kinh tế và doanh nghiệp Việt Nam  thực hiện mục tiêu tăng tốc phát triển:

1. Sân chơi WTO: cơ hội và điều kiện để thực hiện chiến lược của nền kinh tế theo hướng xuất khẩu; mở rộng thị trường thế giới cho doanh nghiệp Việt Nam :

+ Tận dụng thị trường thế giới với dư địa to lớn. 150 thành viên WTO đã chiếm trên 95% tổng thương mại thế giới. Do đó, không có “sân chơi” cho các nước đứng ngoài tổ chức này. Thật vậy, nếu so sánh quy mô nền kinh tế và quy mô xuất khẩu của nước ta với thế giới, thì vị trí của chúng ta còn rất khiêm tốn. Năm 2006, GDP của Việt Nam mới đạt khoảng 60 tỷ USD, tương đương 0,12% GDP toàn cầu (theo IMF thống kê năm 2005, GDP của 179 nền kinh tế đã đạt 43.920 tỷ USD), trong khi đó dân số Việt Nam chiếm 1,4% dân số thế giới. Cũng trong năm 2006, kim ngạch xuất khẩu của Việt Nam đạt 40 tỷ USD, mới chỉ chiếm 0,3% thị trường nhập khẩu thế giới (hơn 12.000 tỷ USD). Chúng ta thử hình dung, nếu nền kinh tế Việt Nam đặt mục tiêu phân chia được 1% thị trường nhập khẩu thế giới, thì kim ngạch xuất khẩu cũng sẽ đạt trên 120 tỷ USD. Đây là tiềm năng và cơ hội rất lớn, để đưa nền kinh tế nước ta hướng về xuất khẩu; cũng là cơ hội để doanh nghiệp Việt Nam thi thố tài năng”, vẫy vùng trong biển lớn với cơ hội có được nhờ vào thể chế hoạt động của WTO.

+ Với khuôn khổ thể chế và nguyên tắc hoạt động của WTO, các doanh nghiệp của các nước thành viên đều có cơ hội giống nhau để thực hiện chiến lược thị trường của mình. Doanh nghiệp Việt Nam hoàn toàn có thể phát huy những ưu điểm như sự năng động, nhạy bén, sáng tạo, tính linh hoạt trong kinh doanh cùng với lợi thế lao động rẻ để đẩy nhanh tốc độ xâm nhập thị trường thế giới. Tuy nhiên, tăng kim ngạch xuất khẩu, nhưng tránh đối đầu; thực hiện chiến lược “tấn công để phòng thủ” trong khuôn khổ WTO. Mặc dù thị trường thế giới, với từng loại hàng hóa đã được phân chia, nhưng sự phân chia luôn luôn ở trong “thế động”, chứ không phải ở trong “thế tĩnh” và đang diễn ra theo xu hướng “cùng thắng”, chứ không phải “kẻ thắng, người thua”. Do đó, nếu có chiến lược và sách lược, nhất là tìm được kẻ hở của thị trường (nhờ tính linh hoạt của sức cầu), thì hoàn toàn có thể xâm nhập các thị trường phù hợp với lợi thế cạnh tranh của doanh nghiệp Việt Nam . Tuy chúng ta đang bị bất lợi do sự đối xử bất công về “thời hạn 12 năm nền kinh tế phi thị trường”, nhưng không phải không có cách hóa giải, để hạn chế thấp nhất tác động tiêu cực của vấn đề này.

+ Mở rộng xuất khẩu không chỉ đạt mục tiêu mở rộng thị trường nước ngoài, mà còn kích thích mở rộng thị trường nội địa. Quy mô thị trường nội địa nước ta tuy còn nhỏ (khoảng 34 tỷ USD), nhưng có triển vọng tăng trưởng rất cao cùng với nhịp độ tăng trưởng kinh tế (do khuynh hướng tiêu thụ cao). Trong hội nhập, các doanh nghiệp phải cạnh tranh trên 3 thị trường: thị trường nội địa; thị trường của quốc gia đối tác và thị trường ở nước thứ ba. Trong mối quan hệ này, cùng với việc mở cửa thị trường nội địa, sẽ tác động nâng quy mô thị trường cho doanh nghiệp Việt Nam rất nhanh và tự thân yếu tố thị trường sẽ tác động đến chiến lược cạnh tranh, chuyển dịch cơ cấu sản phẩm hàng hóa, dịch vụ đối với từng doanh nghiệp. Chúng ta biết rằng, hiện nay trong số 1.000 doanh nghiệp lớn nhất thế giới; 1.000 thương hiệu hàng hóa có giá trị cao nhất thế giới chưa có mặt doanh nghiệp và hàng hóa Việt Nam. Cơ hội sắp đến hoàn toàn có thể mở ra triển vọng cho doanh nghiệp Việt Nam trong dài hạn thực hiện mục tiêu có mặt trong các danh sách nói trên.

2. Nền kinh tế mở: trong khuôn khổ cam kết với WTO, nền kinh tế nước ta từng bước được mở cửa nên sẽ khai thông các kênh dẫn những yếu tố sản xuất để phục vụ mục tiêu CNH-HĐH đặc biệt là tạo bước ngoặc để thu hút dòng đầu tư FDI mới. Trong những ngày qua, tín hiệu về sự quan tâm của các nền kinh tế lớn và các doanh nghiệp hàng đầu trên thế giới đối với thi trường Việt Nam là một sự minh chứng về thực tiễn đối với cơ hội này.

+ Thị trường nguyên liệu, vật liệu: sẽ thông thoáng và tính cạnh tranh cao, nên sẽ có xu hướng tác động giảm chi phí sản xuất. Nền kinh tế nước ta có cơ hội chuyển từ nền công nghiệp khai khoáng và gia công, sang thời kỳ sản xuất linh kiện phụ kiện, công nghiệp phụ trợ v.v… sẽ nâng cao giá trị gia tăng của sản phẩm và do đó sẽ tăng sức cạnh tranh của nền kinh tế và của doanh nghiệp.

+ Thị trường vốn: sẽ tăng nhanh quy mô và khai thông với thị trường vốn khu vực và quốc tế; đặc biệt thị trường đầu tư tài chính và thu hút nguồn vốn FDI. Công cụ huy động vốn sẽ đa dạng và cơ hội tiếp cận vốn đầu tư của doanh nghiệp sẽ nhiều hơn. Tính cạnh tranh của thị trường vốn sẽ có tác động mạnh đến tính đồng bộ của 3 loại thị trường (thị trường hàng hóa; thị trường dịch vụ và thị trường vốn, mà hiện nay còn nhiều ức chế, chưa thông suốt).

+ Thị trường công nghệ: tạo điều kiện để thu hút công nghệ cao; kích thích thị trường công nghệ trong nước phát triển; khả năng khai thác hiệu quả trong việc sử dụng tiềm năng của lực lượng khoa học kỹ thuật trong nước sẽ cao hơn; công nghệ Việt Nam trong các ngành kinh tế sẽ có điều kiện hình thành và phát triển nhanh.

+ Thị trường lao động chất lượng cao: sẽ tăng nhanh trong cơ cấu thị trường lao động, nhờ giao lưu kinh tế được mở rộng và thu hút mạnh dòng FDI. Chính sách giáo dục và đào tạo sẽ được đổi mới nhằm giải quyết sự mất cân đối cung - cầu trong thị trường lao động, khi nền kinh tế mở cửa và hướng mạnh vào thị trường.

Có thể nói, gia nhập WTO Việt Nam tận dụng được 2 lợi thế lớn để giải quyết bài toán phát triển kinh tế là: mở rộng xuất khẩu và thu hút FDI. Đây là 2 động lực thúc đẩy tốc độ tăng trưởng kinh tế và chuyển dịch cơ cấu kinh tế theo hướng cạnh tranh hơn. Đa số các dự báo quốc tế đối với tình hình kinh tế Việt Nam “hậu WTO” đều lạc quan về hai động lực này.
3. Môi trường kinh tế vĩ mô trong nước được cải thiện để thích nghi sâu chơi toàn cầu:

+ Hệ thống pháp luật: sẽ tiếp tục được hoàn thiện phù hợp với khuôn khổ của WTO, mà Chính phủ ta đã cam kết, sẽ tác động cải thiện rất mạnh môi trường đầu tư và kinh doanh cho doanh nghiệp. Những tồn tại trong cơ chế bao cấp, đặc quyền doanh nghiệp sẽ hoàn toàn bị bãi bỏ. Hoạt động kinh doanh sẽ được lành mạnh hơn và do đó sẽ tạo cơ hội to lớn cho các doanh nghiệp làm ăn chân chính, cạnh tranh bằng chính năng lực của mình phát triển mạnh mẽ; đồng thời cũng làm mất cơ hội đối với những doanh nghiệp làm ăn không dựa trên năng lực của chính mình, mà dựa vào các phương tiện không chính đáng.

+ Quản lý hành chính Nhà nước: cải cách hành chính sẽ tiến hành mạnh mẽ; nội dung và phương thức quản lý hành chính Nhà nước cũng sẽ được đổi mới phù hợp với khuôn khổ quy định của WTO; tính công khai, minh bạch trong chính sách và trong các loại dịch vụ hành chính công sẽ được thúc đẩy, nên sẽ thuận lợi hơn trong làm ăn của doanh nghiệp.

+ Hạ tầng kỹ thuật và hạ tầng xã hội: với sự ưu tiên đầu tư của Nhà nước trong việc cải thiện hạ tầng kỹ thuật và xã hội, trong thời gian qua và trong kế hoạch 5 năm 2006 – 2010 sẽ tạo thuận lợi hơn cho hoạt động đầu tư kinh doanh của doanh nghiệp. Các dịch vụ nối kết (link services), nhất là giữa các khu công nghiệp sẽ tốt hơn giúp doanh nghiệp giảm chi phí đầu vào, năng suất cạnh tranh. Sự hỗ trợ của Nhà nước đối với doanh nghiệp thông qua đầu tư cải thiện hạ tầng kỹ thuật và hạ tầng xã hội chính là nội dung khuyến khích hỗ trợ của WTO, nên chắc chắn Chính phủ sẽ chuyển ngân sách hỗ trợ không phù hợp quy chế WTO đã và đang tồn tại sang hỗ trợ dưới hình thức đầu tư hạ tầng kỹ thuật và xã hội, nhất là trong lĩnh vực nông nghiệp và nông thôn sẽ tạo bước chuyển biến nhanh về chất lượng của hạ tầng kỹ thuật và xã hội trong những năm tới.

II. Thách thức:

Trước mắt, nhìn vào “hậu WTO”, nền kinh tế và doanh nghiệp nước ta đứng trước 3 thách thức lớn sau đây:

1. Sức cạnh tranh của nền kinh tế và của doanh nghiệp Việt Nam  đang ở trình độ thấp so với nhiều thành viên khác của WTO:

- Sự nghiệp đổi mới sau 20 năm đã đưa nền kinh tế nước ta đạt đến thành tựu to lớn; nền kinh tế có tốc độ tăng trưởng khá cao và liên tục trong nhiều năm; hiệu quả và năng lực cạnh tranh của nền kinh tế được nâng lên; chỉ số phát triển con người (HDI) đã đạt trung bình khá của thế giới; vị thế kinh tế của nước ta trên trường thế giới được khẳng định. Tuy nhiên, trong quan hệ với nền kinh tế toàn cầu, sức cạnh tranh của nền kinh tế nước ta vẫn còn nằm ở vị trí của 40% các nền kinh tế có sức cạnh tranh thấp. Theo bảng xếp hạng của Diễn đàn kinh tế thế giới (World Economic Forum - WEF) công bố ngày 20/9/2006, nền kinh tế nước ta đã tụt 3 hạng và xếp hạng 77/125 (năm 2005 xếp hạng 74). Nếu so sánh với 12 nước Đông Á (cộng Ấn Độ) thì nước ta xếp thứ 12/12 (xếp vị trí: (1) Singapore; (2) Nhật Bản; (3) Hồng Kông; (4) Đài Loan; (5) Hàn Quốc; (6) Malaysia; (7) Thái Lan; (8) Ấn Độ; (9) Indonesia; (10) Trung Quốc; (11) Philippin và (12) Việt Nam).

-  Nền kinh tế nước ta với năng suất lao động rất thấp. Đây là yếu tố góp phần làm giảm năng lực cạnh tranh. So sánh năng suất lao động của Việt Nam với một số nước trong khu vực thấp hơn từ 2 – 15 lần. Năm 2004 năng suất lao động của Việt Nam chỉ mới đạt 1.243 USD/lao động/năm; trong khi đó các con số tương ứng của Trung Quốc là 2.152 USD; Thái Lan 4.514 USD; Malaysia 11.276 USD; Hàn Quốc 29.097 USD; Singapore 48.563 USD và Nhật Bản 73.014 USD (con số tương ứng của Thành phố Hồ Chí Minh là 3.560 USD).

- Trình độ công nghệ của nền kinh tế nước ta thấp hơn 3 – 4 thế hệ so với các nước công nghiệp phát triển. Theo đánh giá của WEF, trình độ công nghệ của nước ta xếp thứ 92/117 nước được điều tra. Nhóm các doanh nghiệp Việt Nam sản xuất các ngành công nghệ cao mới chiếm 20,6%; công nghệ trung bình chiếm 20,7% và công nghệ thấp chiếm 58,7%.

- Trong cơ cấu sản phẩm hàng xuất khẩu sản xuất công nghệ cao mới chiếm 8,2%; trong khi đó các nước tương ứng trong khu vực như: Indonesia 18%; Philippin 33%; Trung Quốc 39%; Thái Lan 49%; Malaysia 67%.

Một số số liệu so sánh nêu trên cho thấy năng lực cạnh tranh của nền kinh tế và của doanh nghiệp Việt Nam đang là thách thức rất lớn trong quá trình hội nhập

- Theo bảng xếp hạng của WEF, thì năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp Việt Nam luôn luôn ở nhóm 1/3 thấp nhất trong bảng xếp hạng.
Năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp Việt Nam so với một số nước (2001-2006)
	
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	GDP 2005 (PPP)

	Singapore
	10
	10
	6
	12
	6
	11
	28.100

	Maylaysia
	37
	25
	24
	23
	23
	20
	11.201

	Taiwan
	21
	15
	20
	13
	15
	21
	27.572

	Indonesia
	57
	66
	50
	53
	59
	35
	4.458

	Thailand
	39
	33
	33
	35
	35
	37
	8.319

	China
	49
	39
	46
	48
	54
	64
	7.204

	Philippines
	53
	64
	72
	71
	66
	72
	4.923

	Vietnam
	64
	61
	56
	78
	77
	82
	3.025

	Cambodia
	-
	-
	-
	-
	107
	107
	2.399

	Số nước được xếp hạng
	74
	19
	97
	100
	113
	121
	


2. Hạ tầng kỹ thuật và xã hội không thuận lợi để nâng cao sức cạnh tranh của nền kinh tế và hỗ trợ cho doanh nghiệp trong khuôn khổ WTO:

Các yếu tố cấu thành năng lực cạnh tranh của nền kinh tế thường được đánh giá ở các chỉ tiêu như: sự ổn định kinh tế vĩ mô; cơ sở hạ tầng kỹ thuật (giao thông, bến cảng; năng lượng; viễn thông…) hạ tầng xã hội như: giáo dục – đào tạo; y tế… và cơ sở hạ tầng “mềm”, thường được đề cập như: hệ thống tài chính; năng lực quản trị quốc gia; tinh thần trọng pháp trong đời sống xã hội… Nhìn tổng thể các yếu tố nêu trên có thể thấy rằng, chúng ta đang gặp thách thức rất lớn ở hầu hết các chỉ tiêu nêu trên, trong đó đáng quan tâm 3 vấn đề:

- Hạ tầng kỹ thuật bất cập với yêu cầu tăng trưởng kinh tế; cải thiện dân sinh và hỗ trợ giảm chi phí đầu vào cho doanh nghiệp.

- Nguồn nhân lực chưa thật sẵn sàng cho sự cạnh tranh toàn cầu; trong đó đáng lưu ý đến sự bất cập của hệ thống giáo dục – đào tạo so với yêu cầu chuyển dịch cơ cấu kinh tế theo hướng cạnh tranh; thị trường lao động mất cân đối (cung-cầu trên thực tế ít gặp nhau).

- Cơ chế quản lý kinh tế, trong đó nổi bật là nền hành chính chưa thích nghi với điều kiện vận hành ngày càng sâu của cơ chế thị trường và thể chế hoạt động WTO (như chức năng quản lý kinh tế của Nhà nước, vai trò của Nhà nước trong việc hỗ trợ doanh nghiệp phù hợp với khuôn khô quy định của WTO - Hộp xanh).

   3. Doanh nghiệp Việt Nam sẽ bộc lộ những yếu kém và có nguy cơ bị chi phối bởi các Tập đoàn nước ngoài:

* Bộc lộ nhanh những yếu kém đang tồn tại trong đa số doanh nghiệp Việt Nam:

- Năng lực cạnh tranh doanh nghiệp Việt Nam đa phần còn yếu, nhất là đối với những ngành công nghệ kỹ thuật cao, thâm dụng vốn; các ngành dịch vụ cao cấp. Hiện nay trong cả nước có khoảng 250.000 doanh nghiệp hoạt động theo Luật Doanh nghiệp và có gần 3 triệu hộ sản xuất cá thể, nhưng có đến hơn 90% (trừ doanh nghiệp FDI) là các doanh nghiệp vừa và nhỏ. Chỉ có 23,8% số doanh nghiệp sản xuất sản phẩm có khả năng xuất khẩu; 13,7% có triển vọng xuất khẩu và 62,5% hoàn toàn chưa có khả năng xuất khẩu. 

- Khả năng quản lý và nguồn nhân lực là những khó khăn mà các doanh nghiệp Việt Nam phải đối mặt. Trình độ quản lý nhìn chung là không theo kịp với tiến trình toàn cầu hóa. Ở đó nền kinh tế luôn thay đổi nhanh chóng đòi hỏi khả năng phân tích và phán đoán cao tình hình ở trong cũng như ngoài nước. Trình độ nhân lực cũng không đáp ứng được yêu cầu cao của hội nhập.

- Hầu hết các doanh nghiệp Việt Nam còn ít hiểu biết về các quy định liên quan đến hội nhập. Hiểu và xử lý tốt các khía cạnh pháp lý là một điểm yếu lớn của các doanh nghiệp Việt Nam. Trong hội nhập, thiếu hiểu biết về luật lệ sẽ là một bất lợi lớn. Thua thiệt trong các tranh chấp pháp lý là điều khó tránh khỏi (đặc biệt là vấn đề áp đặt thuế chống bán phá giá, trong điều kiện nền kinh tế nước ta chưa được thừa nhận là kinh tế thị trường).
* Thị trường xuất khẩu còn là tiềm năng, nhưng nguy cơ mất thị phần trên thị trường nội địa đang là có thể xảy ra, nếu không khắc phục được 4 hạn chế:

- Chất lượng sản phẩm hàng hóa, dịch vụ thiếu ổn định do tính chất công nghiệp trong quy trình tạo ra sản phẩm còn thấp; trong đó nổi bật là sản phẩm nông nghiệp.

- Chi phí đầu vào cao, có nguyên nhân khách quan từ nền kinh tế như thiếu công nghiệp phụ trợ; dịch vụ hạ tầng yếu kém; nhưng có nguyên nhân chủ quan từ kỹ năng quản trị của doanh nghiệp.

- Hiệu quả quản lý thấp. Đây là hệ quả của nền sản xuất nặng về gia công; chưa có sự chuyển biến đáng kể ở các công đoạn tạo ra giá trị gia tăng cao (giai đoạn 1 và giai đoạn 3 của quy trình sản xuất). Đầu tư R&D của doanh nghiệp Việt Nam thấp hơn Thái Lan 4 lần; Trung Quốc 7 lần; Malaysia 8 lần và Singapore 26 lần. Đây là một trong những lý do giải thích tại sao các doanh nghiệp Việt Nam chưa có thể tạo ra được nhiều thương hiệu mới có vị trí trên thị trường thế giới. 

- Tốc độ đáp ứng thị trường chậm. Đây là nhược điểm của doanh nghiệp Việt Nam, do thiếu tính liên kết trong việc cung ứng sản phẩm hàng hóa dịch vụ theo yêu cầu của thị trường.

* Có nguy cơ bị chi phối bởi các tập đoàn lớn nước ngoài:

Ngoại trừ hoạt động xuất khẩu, hầu hết doanh nghiệp Việt Nam chưa đầu tư ra nước ngoài. Trong khi đó, trên thế giới có đến 63.000 các công ty đa quốc gia với 800.000 chi nhánh ở khắp các châu lục; nắm giữ 80% thương mại quốc tế, 90% vốn đầu tư và công nghệ thế giới. Trong mối tương quan như vậy, là một thách thức rất lớn đối với doanh nghiệp Việt Nam. Do đó:

- Dễ bị phụ thuộc vào các tập đoàn lớn, nếu thiếu chiến lược cạnh tranh và thiếu tính liên kết mang tính hệ thống.

- Sự yếu kém của hệ thống phân phối nội địa. Đang có nguy cơ mất dần hệ thống phân phối nội địa, khi mở cửa thị trường nội địa cho các tập đoàn thương mại quốc tế. Điều này đã và đang diễn ra ở các nền kinh tế mạnh của khu vực như Thái Lan, Trung Quốc…, Vì sản xuất phụ thuộc vào tiêu thụ, nên sẽ phụ thuộc vào hệ thống phân phối do các Tập đoàn thương mại nước ngoài chi phối.

- Thiếu vốn là một vấn đề, mà đa phần các doanh nghiệp Việt Nam đang gặp phải, vì thời gian tích lũy chưa lâu. Khi hội nhập, hệ thống ngân hàng sẽ bị cạnh tranh gay gắt. Các tiêu chuẩn cho vay sẽ được nâng lên theo chuẩn mực quốc tế. Khi đó, các doanh nghiệp vừa và nhỏ, nếu không có sự liên kết và chiến lược kinh doanh một cách bài bản, sẽ khó tiếp cận các nguồn vốn tín dụng của ngân hàng.

* Pháp luật và tập quán kinh doanh quốc tế chưa có kinh nghiệm:

- Tinh thần trọng pháp trong kinh doanh chưa được hình thành một cách phổ biến để trở thành văn hóa kinh doanh của mọi doanh nghiệp;

- Kỹ năng sử dụng các công cụ pháp lý còn rất yếu;

- Kinh nghiệm giải quyết các tranh chấp thương mại quốc tế chưa có. Lực lượng tư vấn pháp luật trong nước, có trình độ tham gia hỗ trợ doanh nghiệp Việt Nam trong các tranh chấp thương mại quốc tế còn rất bất cập so với yêu cầu hội nhập;

- Hệ thống bổ trợ pháp lý trong nước còn nhiều bất cập so với yêu cầu của doanh nghiệp.

Ngoài 3 thách thức lớn về kinh tế nêu trên “hậu WTO” đang đặt ra nhiều vấn đề liên quan đến văn hóa, xã hội, an ninh – chính trị v.v… cần phải được quan tâm. Sự phá sản cục bộ của một số ngành sản xuất, một số doanh nghiệp yếu kém sẽ là điều không tránh khỏi; mở cửa thị trường dịch vụ có thể gây tổn thương đến truyền thống văn hóa; các quan hệ xã hội gia nhập WTO, trước hết là hội nhập kinh tế toàn cầu; nhưng tác động của WTO không chỉ ở lãnh vực kinh tế, mà ảnh hưởng toàn diện đến đời sống xã hội. Do đó, các vấn đề văn hóa, xã hội, an ninh – chính trị cần được đặt vào thế chủ động xử lý theo lộ trình như các vấn đề kinh tế đang đặt ra hiện nay. 
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